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EXPORTADOR DE LOS SECTORES INDUSTRIALES
ESPANOLES ANTE LA C.E.E.

Oscar BAJO*
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En este trabajo se lleva a cabo una contrastacion empirica de la relaciin entre el comportamiento de la
exportacion e lo C.E.E. de 30 sectores indusiriales espafioles v una serie de caracteristicas de la
estructura indusirial espafiola, con datos referidos al afio 1981. En su influencia sobre el comporta-
miento exportador, resuita especialmente significativo el papel jugado por los costes laborales, la
productividad, la diferenciacion de producto { en sus diversas modalidadesj v la tasa de beneficio de las
empresas.

1. Imntroduccién

Como ha sido puesto de manifiesto en repetidas ocasiones, la intensa transfor-
maci6n experimentada por el sector industrial espafiol a partir de 1959, en el
contexto de un proceso prolongado (aunque con altibajos; de apertura al
exterior, se ha traducido en un fuerte aumento de las exportaciones de manu-
facturas; asi, los productos industriales se convirtieron rapidamente en el princi-
pal renglén de las cifras totales de exportacién, reemplazando a los productos
agricolas tradicionales. Al mismo tiempo, se ha consolidado e incluso reforzado
el papel de la Comunidad Econdémica Europea {C.E.E.) como el principal
mercado de destino de las exportaciones espafiolas, absorbiendo en la actuali-
dad mas del 50 por 100 de la exportacién total; ademds, las exportaciones
espafiolas a la C.E.E. constituyen un buen ejemplo del caricter predominante-
mente industrial que ha tomado la exportacién espafiola a lo largo del tiempo,
ya que los productos de procedencia industrial suponen algo mas de las dos
terceras partes de nuestras ventas totales a dicha area geografica. Informacién
reciente sobre estos hechos se contempla en el cuadro 1.

* Este trabajo constituye una reelaboracién del Capitulo IV de la Disertacién para la
obtencién del titulo de Master en Economia que presenté en septiembre de 1985 en la
Universidad de Warwick, donde permaneci durante el curso 1984-85 con ayuda de una
beca del Banco de Espaita. Agradezco la colaboracién de mis profesores en la Universi-
dad de Warwick, en especial a mi supervisor, Paul Stoneman, asi como los comentarios
de Carmela Martin, Maria Antonia Monés y Angel Torres a la primera versién.
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Cuapro 1.a)
Exportaciones espafiolas por grupos de productos
(millones de pesetas)

1983 1984 1985
Exportacién energética ........... 252.091 334.966 383.508
Exportacién no energética ........ 2.586.510 3.395.810 3.720.635
Agricola ......... e 458.060 597.690 628.821
Quimicos ........... ... 282.771 381.487 438.887
Textiles ...........ooii 135.823 183.233 195.003
Calzado ..................... 91.740 128.884 145.435
Productos metalicos ........... 423.156 550.873 630.440
Maquinaria .................. 296.347 406.262 484.582
Material de transporte ........ 445.965 596.143 626.809
Resto ...t 452.647 551.238 570.658

TOTAL ...t 2.838.601 3.730.776 4.104.143

Fuente:  Secretaria de Estado de Comercio.

Cuabpro 1.b)
Exportaciones espafiolas por areas geograficas
(porcentajes de participacién de cada drea en las exportaciones totales)

1983 1984 1985

CEE. ... 48,3 49,1 50,2
EFTA... ..o 5,9 6,3 7,8
Estados Unidos .................. 7,3 9,5 9,9
Japén ... ool 1,5 1,5 1,4
Resto OCDE .............. ... .. 1,8 2,8 1,6
COMECON ................... 2,6 2,5 6,1
América Latina ......... e 5,5 4,7 3,4
OPEP..........ooiiiii .. 139 9,1 7,2
Restodel mundo ................ 13,2 14,5 12,4
TOTAL .................... 100,0 100,0 100,0

Fuente:  Secrctaria de Estado de Comercio.

En vista de lo anterior, el estudio del comportamiento de la exportacién
industrial espafiola a la C.E.E. adquiere una particular relevancia, y ello por
una diversidad de razones. En primer lugar, la adhesién espafiola a la C.E.E. a
partir del 1.0 de enero de 1986 dejard sentir sus efectos sobre los sectores
exportadores (y en general sobre la totalidad de la industria espafiola), a través
fundamentalmente de dos vias: una considerable reduccién del proteccionismo
(arancelario y no arancelario), y una mayor severidad en los criterios que rigen
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las intervenciones y ayudas estatales a favor de la industria. En segundo lugar,
y a pesar de su gran dinamismo en los Gltimos aflos, la exportacién industrial
espafiola posee un considerable potencial de desarrollo en el futuro, debido a
que el grado de apertura exterior de nuestra economia es todavia muy reducido
en comparacion con las otras economias comunitarias; en particular, la propen-
sién exportadora (medida por el ratio exportaciones/ventas) de las empresas
industriales espafiolas es considerablemente menor que el promedio europeo:
un 17 por 100 frente a un 37 por 100, respectivamente, en 1982, Por tltimo,
sefialemos que los trabajos elaborados hasta la fecha sobre el comportamiento
de la exportacién industrial espafiola se refieren a la totalidad de las exporta-
ciones, independientemente de dénde se dirijan; sin embargo, esto tiene el
inconveniente de encubrir las presumiblemente importantes divergencias en el
comportamiento de las exportaciones segiin el drea geografica a que vayan
destinadas.

El presente trabajo pretende contribuir al estudio de la conexiones entre orga-
nizacién industrial y comportamiento exportador centrandonos en el caso de
las exportaciones industriales espafiolas a la C.E.E. De esta manera, en la
seccién 2 se formula un modelo que relaciona la propensién exportadora de la
industria espafiola a la C.E.E. con una serie de variables representativas de la
estructura industrial espafiola; los resultados empiricos de la estimacién de
dicho modelo para el afio 1981 se presentan en la seccién 3. Por dltimo, las
principales conclusiones del estudio se recogen en la seccién 4.

2. La relaciéon entre exportacién y organizacién industrial

Las teorias tradicionales del comercio internacional, basadas en el teorema de
Heckscher-Ohlin y suponiendo un marco de competencia perfecta, explican los
flujos comerciales a partir de las dotaciones factoriales de los paises implicados,
que tenderian a exportar los bienes intensivos en el factor relativamente abun-
dante en cada pais (y a importar Jos bienes intensivos en el factor relativamente
escaso) 2. Sin embargo, en los Gltimos afios han aparecido nuevas teorias que
introducen aspectos de competencia imperfecta en los modelos explicativos del
comercio internacional, lo que permite explicar el papel creciente del comercio
intraindustrial.

En efecto, frente a la especializacién interindustrial {es decir, la especializacién
por parte de un pais en los bienes pertenecientes a las industrias intensivas en el
factor relativamente abundante en dicho pais) que se desprende de los modelos
de proporciones factoriales, la evidencia empirica demuestra en los Gltimos afios
el espectacular incremento entre los paises industrializados del llamado comer-
cio intraindustrial, esto es, la exportacién e importacién simultaneas por parte

! Pérez Simarro y Bergés (1985), pag. 40.
2 Véase Chacholiades (1978).
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de un pais de bienes pertenecientes a una misma industria ®; algo, en cualquier
caso, en contradiccion con la teoria tradicional, ya que significa el intercambio
de bienes con intensidades factoriales similares entre paises con parecidas dota-
ciones de factores productivos. De esta manera, se han elaborado recientemente
modelos explicativos del comercio intraindustrial que introducen en el analisis
aspectos de competencia imperfecta: existe diferenciacién de productos, y cada
variedad se produce con economias de escala (internas a las empresas); asi
pues, si en equilibrio se producen diferentes variedades de un producto en
diferentes paises (de modo que cada variedad se produce sélo en un pais), la
existencia en cada pais de una demanda para la gama total de variedades
implica la existencia de comercio intraindustrial *.

Existe, ademds, otro tipo de literatura algo mas dispersa y menos formalizada
sobre la relacién entre organizacién industrial (con especial énfasis en los
aspectos de competencia imperfecta), rentabilidad econémica y comercio inter-
nacional. Asi, se han analizado el papel de la demanda interna como prerrequi-
sito de la exportacién, la influencia de la estructura de los mercados interiores
sobre los flujos de comercio internacional, los efectos del comercio internacional
sobre la reduccién del poder monopolistico y el aumento de la eficiencia
técnica, o la interrelacién entre comercio internacional y diferenciacién de
producto®. Existe también una cierta cantidad de trabajo empirico sobre la
influencia de la estructura del mercado interior (incluyendo los efectos del

comercio internacional) sobre la rentabilidad® y el comportamiento exporta-
dor’.

De acuerdo con lo anterior, a continuacién analizaremos la relacién entre la
estructura de la industria espafiola y su comportamiento exportador respecto a
la C.E.E., con referencia al afio 1981. Las hipdtesis a contrastar se discuten en
la presente seccién, mientras que los resultados empiricos se muestran en la
seccion siguiente.

Las variables representativas de la estructura industrial espafiola® utilizadas
para explicar el comportamiento exportador (aproximado por la propensién

3 Véase Aquino (1978).
4 «Surveys» de la literatura sobre comercio internacional y competencia imperfecta
]S:Jueden verse en Krugman (1983) y Helpman (1984).

Véanse, entre otros: Basevi (1970), Frenkel (1971), White (1974), Jacquemin (1982) y
Dréze (1960, 1961). La literatura sobre comercio internacional y organizacién industrial
es examinada en Caves (1985); sobre sus aplicaciones empiricas, véase Caves y Khalilza-
deh-Shirazi (1977).
¢ Véanse Esposito y Esposito (1971) (Estados Unidos); Khalilzadeh-Shirazi (1974)
(Reino Unido); Pagoulatos y Sorensen (1976) (varios paises de la C.E.E.); Jenny y
Weber (1976) (Francia); Neumann, Bébel y Haid (1985) (Alemania Federal); Salas y
Yagiie (1985) (Espafia).

7 Veanse Rapp (1976) (Japén); Glejser, Jacquemin y Petit (1980) (Bélgica); Auquier

E}lg‘,QSO) {Francia); Koo y Martin (1984) (Estados Unidos); Maravall y Torres (1986)
spafia).

8 Una visién global de la organizacién industrial espafiola es Garcia-Duran (1976);

véase también Escorsa y Herrero (1983).
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exportadora, esto es, el cociente entre exportaciones y ventas) de los sectores
industriales espafloles ante la C.E.E. son:

a) TAMANO DE LAS EMPRESAS

En general, se supone que las empresas mas grandes, si bien exportan mas en
términos absolutos que las empresas mds pequefias, tienen una menor propen-
si6n exportadora (es decir, un menor ratio exportaciones-ventas). La razén es
que, si una empresa puede vender una gran cantidad de su produccién en el
mercado interno, su incentivo a exportar serd menor dado que la actividad
exportadora se asocia normalmente con costes adicionales e incertidumbre
respecto a cuando se vende en el mercado nacional; alternativamente, las
grandes empresas podrian realizar sus economias de escala vendiendo en el
mercado interior (si existe bastante competencia para llevar a la empresa a
producir con costes medios minimos), reduciendo por tanto su incentivo a
exportar.

Hemos representado el tamaiio de la empresa por:
DS = valor de las ventas interiores
aunque en algunas especificaciones hemos utilizado también:

SE = economias de escala, aproximadas por el valor
afiadido neto por establecimiento

de manera que la relacién esperada con la propensién exportadora es en ambos
casos negativa.

b) INDICADORES DE PRODUGTIVIDAD

Una mayor productividad es un signo de mayor competitividad; asi, deberia
esperarse que las empresas que disfrutan de una mayor productividad tengan
también una mayor propensién exportadora. Hemos representado la producti-
vidad por:

PROD = valor afiadido neto por empleado

Ademas, se espera que exista una mayor productividad en los sectores mas
capital-intensivos de manera que se ha utilizado también:

PC = intensidad de capital fisico, aproximada por los activos
totales netos por empleado

Finalmente, otra medida relacionada (inversamente) con la productividad son
los costes laborales. Esta variable adquiere una particular relevancia cuando
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tratamos con las exportaciones industriales espafiolas ya que siempre se ha
sefialado que una de las principales razones para que se realicen aquéllas es el
bajo coste del trabajo en comparacién con otros paises industriales mas avanza-
dos. Hemos representado los costes laborales por:

LC = retribucién del trabajo por empleado

Suponemos que estos indicadores de productividad afectan a la propension
exportadora con signo positivo, positivo y negativo, respectivamente.

c) CONDICIONES SECTORIALES DE GOMPETITIVIDAD

Es dificil especificar inequivocamente y por anticipado el efecto del grado de
monopolio sobre la propensién exportadora®. En principio, la existencia de un
cierto poder de monopolio podria llevar a mayores exportaciones si existen
barreras al comercio y la empresa puede segmentar los mercados, cargando
precios mas altos en el mercado nacional respecto al exterior (es decir, si se
permite el dumping). Sin embargo, el monopolio podria llevar a economias de
escala y por tanto a menores exportaciones, como discutimos anteriormente;
ademas, si los productos nacionales y extranjeros son sustitutos imperfectos de
manera que el monopolista puede ejercer también su poder de monopolio en los
mercados exteriores y no sdlo en el mercado interno, cargando un precio
superior al competitivo, existe otra razon para que las exportaciones puedan
caer. En general, podemos decir que cuanto mas competitivos sean los merca-
dos mundiales en comparaciéon con los mercados interiores (dado que esto
permitiria al monopolista cargar un precio més alto en el interior que en el
exterior), menor serd el incentivo a exportar. Hemos medido el poder de
monopolio sectorial por medio de:

C4 = ratio de concentracién para cuatro empresas, expresado como la
participacién de las ventas interiores'® de las cuatro mayores
empresas de cada sector sobre el total de las ventas interiores del
sector.

Otra variable indicativa de la competencia sectorial es la tasa de beneficio de
las empresas, que deberia estar relacionada directamente con la concentracién
dado que la competencia internacional tiende a limitar la rentabilidad en los
sectores abiertos'!. Por otra parte, se ha sefialado que en el caso de la economia

9 Véase White (1974) para una completa discusién del tema.

10 Utilizamos las ventas interiores en vez de las totales porque el ratio de concentracién
habitual en términos de las ventas totales no refleja solamente el poder de mercado sino
también la concentracién de las exportaciones, algo que no es directamente relevante
para la medida del poder de monopolio; véanse Jacquemin, De Ghellinck y Huveneers
(1980) y Jacquemin (1982).

11 Jacquemin (1982), pag. 84.
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espafiola la exportacién es vista por algunas empresas no como una actividad
habitual sino més bien como una via de eliminacién de excedentes no vendidos
incluso a un precio inferior al de los mercados interiores; asi, bajas tasas de
beneficio indicarian este hecho y, por tanto, indirectamente, la presencia de
dumping. La medida utilizada para la tasa de beneficio de las empresas es:

PR = cash-flow como porcentaje de las ventas totales

El efecto de ambas variables sobre la propensién exportadora se supone negati-
vo, si bien teniendo en cuenta las observaciones expresadas mas arriba.

d) DIFERENCIACION DE PRODUCTO

Con el fin de valorar los efectos de la diferenciacién de producto sobre la
propensién exportadora, y siguiendo a Caves (1981), distinguiremos dos tipos
de productos diferenciados, con efectos opuestos sobre las exportaciones:

1. Productos de «complejidad», que son combinaciones complejas de muchos
rasgos o atributos diferentes, y cuya produccién se caracteriza por econo-
mias de escala y barreras a la entrada de manera que se produce un
nimero limitado de combinaciones potenciales: si las combinaciones prefe-
ridas en un pais no coinciden con las producidas dentro del pais, ello
constituye un incentivo para el comercio internacional. Un ejemplo de este
tipo de bienes son los automéviles.

2. Productos de «publicidad» (o «informacién»), en los que la diferenciacién
aparece a través de marcas de fabrica y publicidad. A diferencia de los
productos de «complejidad», los productos de «publicidad» no favorecen el
comercio internacional ya que surgen habitualmente para satisfacer gustos
nacionales especificos; ademas, si una empresa de otro pais desea satisfacer
estos gustos nacionales, podria resultarle mas provechosa la inversion en el
pais en cuestién en vez de la exportacion. Ejemplos de este tipo de bienes
son el jabdn y los cigarrillos.

Deberia notarse que las observaciones de Caves sobre los productos de «publici-
dad» son equivalentes a la hipétesis de Dréze!?, segin la cual una economia
abierta pequefia encontraria mas ventajosa la exportacién de productos alta-
mente estandarizados internacionalmente puesto que seria dificil para un pais
de este tipo ofrecer una especie de «etiqueta nacional», facil de identificar y
por tanto capaz de ser demandada, para bienes que difieren en pequefias
especificaciones (tales como los productos de «publicidad», en la terminologia
de Caves).

2 Formulada en Dréze (1960, 1961).
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Las variables utilizadas para representar los productos de «complejidad» y
«publicidad» son, respectivamente:

RD = gastos de investigacién y desarrollo como
porcentaje de las ventas totales y

PD = otros gastos como porcentaje de las ventas totales

donde «otros gastos» incluye conceptos tales como costes de marketing y publi-
cidad, y se supone que los signos de estas variables en su relacién con la
propensién exportadora son positivo y negativo respectivamente.

Ademas, hemos incluido la variable interactiva:
(PD x (4) = producto de PD y (4

suponiendo un efecto positivo sobre la propensién exportadora (a pesar de que
suponemos signos negativos para los efectos de PD y C4 separadamente), lo que
refleja el hecho de que productos altamente diferenciados combinados con un
alto grado de concentracién en el mercado interior pueden permitir a la
empresa ejercer cierto grado de poder de mercado también en el exterior!'3.

€) INVERSION EXTRANJERA

El efecto de esta variable sobre la propensién exportadora es en general ambi-
guo. En el caso de la economia espafiola, la inversién extranjera ha estado
tradicionalmente asociada con el abastecimiento de un mercado interior poten-
cialmente amplio y protegido por unas elevadas barreras arancelarias; sin
embargo, esto parece haber cambiado en los dltimos afios, al utilizar las
empresas multinacionales sus filiales espafiolas como un eslabén en sus estrate-
gias de exportacién (como, por ejemplo, en la industria del automévil). Repre-
sentamos la inversién extranjera por:

FI = porcentaje de participacién extranjera
en el capital social de la empresa

f) Locavrizacion
La concentracién de la actividad econémica en determinados lugares dentro

del territorio de un pais (lo que permite a las empresas establecidas alli el
difrute de economias externas tales como facilidades de transporte, servicios

13 Véase Glejser, Jacquemin y Petit (1980).
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financieros, etc.) podria pensarse que estd relacionada positivamente con la
propensién exportadora. Hemos representado la localizacién por:

L = variable «dummy» que toma el valor uno para las empresas esta-
blecidas en las principales regiones industriales espafiolas (Pais
Vasco, Catalufia, Madrid y Pais Valenciano), y cero en los demas
casos.

g) PROTEcCION EFECTIVA

En algunos estudios basados en la metodologia input-output'* se ha sefialado el
hecho de que las exportaciones espafiolas son altamente dependientes de inputs
intermedios importados, incluso con una tendencia creciente. Asi pues, dada
esta dependencia, un alto grado de proteccién efectiva deberia significar un
fuerte impedimento para las exportaciones por lo que:

EPX = grado de proteccién efectiva a las exportaciones

deberia mostrar un signo negativo en su relacién con la propensién exportado-
ra.

Finalmente, por lo que respecta a la variable dependiente, y como hemos
mencionado repetidamente, hemos aproximado el comportamiento exportador
de los distintos sectores por su propensién exportadora, utilizando las medidas
alternativas:

X1 = exportaciones a la G.E.E. como porcentaje

Il

de las ventas totales

X2 = exportaciones a la C.E.E. como porcentaje

de las ventas interiores
Los resultados empiricos de la contrastacién de las hipétesis anteriores se
presentan en la seccién siguiente.
3. Resultados empiricos
De acuerdo con lo expuesto en la seccién anterior, el modelo a estimar es:

In X; = yo + 7, In DS; + v, In SE; + y3 In PROD; + y,In LG
+ ys In PC; + ysC4 + y:PR; + vs In RD; + yoPD; +
P10(PDx C4); + pyy In FI; + y1,L; + 713EPX; +

14 Por ejemplo, Segura (1979).
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donde el subindice ¢ representa los sectores (I = 1, ..., 30}, y @; es un término de
error. La muestra utilizada consta de 1.218 empresas industriales pertenecientes
a 30 sectores, y los datos proceden de la publicacién del Ministerio de Industria
y Energia: Las grandes empresas industriales en Espafia 1980-1981, excepto los datos
de proteccién efectiva a las exportaciones que han sido adaptados a nuestra
clasificacién sectorial a partir de los datos contenidos en Melo y Monés (1982);
mas detalles sobre la clasificacién sectorial utilizada se discuten en el Apéndice.
Los resultados de la estimacién (por minimos cuadrados ordinarios y para 30
sectores industriales con datos correspondientes al afio 1981) de distintas especi-
ficaciones del modelo anterior en términos de los coeficientes de las variables
explicativas, coeficiente de determinacién (R?), coeficiente de determinacién
ajustado (R?), error «estandar» de la regresién (4) y estadistico F se muestran
en los cuadros 2 y 3, en los cuales la variable dependiente es el ratio exportacio-
nes-ventas totales (X1) y el ratio exportaciones-ventas interiores (X2), respecti-
vamente; la matriz de correlaciones entre las diferentes variables se recoge en el
cuadro 4.

Como primer paso, y antes de discutir los resultados contenidos en los cuadros
2 y 3, contrastamos la presencia de residuos con varianza no constante, esto
es, heteroscedasticos, por medio del test propuesto en Glejser (1969); la presen-
cia de residuos heterosceddsticos significaria que los estimadores minimocuadra-
ticos de los coeficientes serian ineficientes y que los estadisticos ¢ estarian
sesgados. El test mencionado consiste en llevar a cabo diversas regresiones de la
forma:

le) = a + 622

donde |¢| es el valor absoluto de los residuos minimocuadraticos, { es una de las
variables explicativas y £ puede tomar los valores — 1, —1/2, 1/2, 1, ...; si el
coeficiente b no es significativamente diferente de cero (de acuerdo con el
estadistico ) se acepta la hipdtesis nula de residuos con varianza constante
(homoscedasticos). Asi, hemos realizado la regresién del valor absoluto de los
residuos de todas las diferentes especificaciones estimadas sobre In RD
(In RD)™ 'y (In RD)*/?, obteniendo coeficientes no significativos para los regre-
sores en 39 de 42 casos. De este modo, no se rechaza la hipétesis nula de
residuos con varianza constante, por lo que podemos confiar razonablemente
en la validez de los estimadores minimocuadraticos.

Haremos otra observacién mas antes de comentar los resultados. Una de las
variables explicativas de la propensién exportadora en nuestro modelo es la
tasa de beneficio de las empresas, pero esta variable ha sido relacionada con la
propensién exportadora en diversos estudios empiricos sobre la rentabilidad
industrial '%; si se confirmara esta relacidn de simultaneidad, los estimadores
minimocuadraticos serian sesgados e inconsistentes. Hemos contrastado esta
posibilidad por medio de un test debido a Hausman (1978).

15 Vednse las referencias citadas en la nota 6.
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El test de Hausman se lleva a cabo de la siguiente manera: la variable sospe-
chosa de mantener una relacién de simultaneidad con la variable dependiente
(PR, en nuestro caso) se regresa sobre las demds variables explicativas y una
variable adicional (un «instrumento») que se supone que estd correlacionada
con la variable sospechosa pero no con los residuos de la ecuacién original;
entonces, los valores ajustados de esta regresion se incluyen como una variable
explicativa adicional en la ecuacién original. Bajo la hipétesis de no correlacion
entre la variable sospechosa y los residuos (esto es, de no simultaneidad entre
aquélla y la variable dependiente), el coeficiente de este regresor adicional no
deberia ser significativamente distinto de cero; el rechazo de la hipétesis nula
plantearia la necesidad de utilizar otro método de estimacién que dé lugar a
estimadores consistentes, como el método de variables instrumentales. Hemos
llevado a cabo el test de Hausman para todas las diferentes especificaciones de
los cuadros 2 y 3 utilizando como instrumento para PR:

PI = beneficios antes de impuestos como porcentaje
de los activos netos totales

y la hipétesis nula de no simultaneidad entre PR y X1 o X2 no se rechaza
nunca, de manera que podemos confiar de nuevo en la validez de los estimado-
res minimocuadraticos.

Después de estas observaciones, pasamos a comentar los resultados de la estima-
cién de nuestro modelo, que se muestran en los cuadros 2 y 3. En general,
como puede verse en los cuadros citados, los coeficientes de determinacién son
altos, si bien existen signos de multicolinealidad que comentaremos después
(véase la matriz de correlaciones en el cuadro 4); ademads, los estadisticos F
son siempre significativamente diferentes de cero. Revisaremos ahora el poder
explicativo de los diferentes grupos de variables seleccionados; nétese, por otra
parte, que los resultados en términos de ambas variables dependientes son
bastante similares!'S.

a) TamARO DE LAS EMPRESAS

El signo del coeficiente de la variable DS no estd claramente definido: es
negativo en seis de las siete especificaciones para X2 pero sélo en cuatro
ocasiones para X1; en cualquier caso, el coeficiente nunca es significativo. A su

16 A lo largo del resto de la seccién se realizarin asimismo algunas comparaciones de
nuestros resultados con los obtenidos por otros autores, en particular el reciente trabajo
de Maravall y Torres (1986) sobre la propensién exportadora global de la industria
espafiola para una clasificacién sectorial similar a la nuestra. Adviértase, no obstante,
que (dejando aparte las diferencias en algunas de las variables explicativas escogidas)
Maravall y Torres (1986) tratan de explicar la propensiéon exportadora global de las
empresas industriales espafiolas mientras el presente trabajo analiza la propensién expor-
tadora a la C.E.E. de los sectores industriales espafioles; ello hace que los resultados de
ambos estudios no sean estrictamente comparables.
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vez, cuando introducimos la variable SE, su coeficiente, si bien negativo, no es
significativo y el ajuste de la ecuacién no mejora.

Asi pues, no hemos encontrado una relacién significativa entre propensién
exportadora a la C.E.E. y tamafio de las empresas; ademas, la relacién muestra
un signo ambiguo!7.

b) INDICADORES DE PRODUCTIVIDAD

En general, estas variables se comportan muy bien, pero estin altamente
correlacionadas entre ellas, como puede verse en el cuadro 4: los coeficientes de
correlacién entre PROD, PC y LC son elevados y todos ellos significativos al 99
por 100.

Por lo que respecta a LC, su coeficiente es siempre negativo y altamente
significativo, de manera que la visién tradicional de las exportaciones industria-
les espafiolas basadas en unos menores costes salariales es ampliamente corrobo-
rada en el caso de las exportaciones a la C.E.E. Ademas, cuando omitimos LC
(ecuaciébn 6 en los cuadros 2 y 3, el coeficiente de determinacién y el
estadistico F disminuyen fuertemente, y el error «estindar» de la regresién
aumenta, manteniéndose PR como la unica variable significativa.

Por otra parte, PC y PROD, con un signo siempre positivo, muestran unos
niveles de significacién menos satisfactorios; no obstante, estdn altamente corre-
lacionadas de modo que, cuando omitimos PC (ecuacién 4 en los cuadros 2
y 3) PROD es significativa al 99 por 100 y, similarmente, cuando omitimos
PROD (ecuacién 5 en los cuadros 2 y 3) PC es significativa al 99 por 100.
Asi pues, la productividad juega un papel importante en la explicacién de las
exportaciones industriales espafiolas a la C.E.E., que muestran ademds una
mayor concentracion en los sectores capital-intensivos!8.

C) CONDICIONES SECTORIALES DE COMPETITIVIDAD

El coeficiente de la variable C4 es siempre negativo (excepto para la ecuacién 1
en los cuadros 2 y 3), pero no es nunca significativo, si bien estid cerca de
serlo en las ecuaciones 2, 3 y 4 del cuadro 3. A su vez, el coeficiente de la
variable PR es siempre negativo y altamente significativo; ademas, cuando se
omite PR, el ajuste de la ecuacién empeora (aunque no tanto como cuando se
omite LC).

!7 Este resultado contrasta, no solo con el de Maravall y Torres (1986), sino también
con estimaciones posteriores del autor (Bajo, 1987), donde se obtiene una relacién
negativa y significativa entre ventas interiores y propensién exportadora. Ello puede
explicarse por la apreciable colinealidad existente entre las ventas interiores y ciertas
variables no utilizadas en los trabajos citados (tales como productividad, intensidad de
capital fisico o localizacién) (véase cuadro 4).

'8 Este tltimo resultado referido a las empresas (una mayor propensién exportadora en
las empresas mds capital-intensivas) se obtiene también en Maravall y Torres (1986).
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De esta manera, las condiciones competitivas a través de las tasas de beneficio
constituven un factor importante en la explicacion de las exportaciones indus-
triales espafiolas a la C.E.E., apoyando la hipétesis de las exportaciones como
una via de eliminacién de existencias no vendidas!®.

d! DIFERENCIACION DE PRODUCTO

Con respecto a la diferenciacién de producto, el coeficiente de la variable RD es
siempre positivo y significativo {excepto para la ecuacién 6 en los cuadros 2 y
3], mientras que el coeficiente de la variable PD es siempre negativo (excepto
para la ecuacién 1 en los cuadros 2 y 3) v significativo en las ecuaciones 2, 3,
4 y 7 {también referidas a los cuadros 2 y 3); a su vez, cuando introducimos
la variable interactiva {PD x C%4), ésta muestra un coeficiente siempre positivo
y significativo (excepto en la ecuacién 6).

Por lo tanto, se confirma una relacién significativa entre propensién exportado-
ra y diferenciacién de producto en el caso de las exportaciones industriales
espafiolas a la C.E.E. de manera que:

— La diferenciacién por medio de especificaciones tecnolédgicas diversas favore-
ce las exportaciones espafiolas de las variedades producidas en el pais (lo que
seria un caso de comercio intraindustrial, importindose las variedades no
producidas en Espafia), lo que confirma la integracién de la economia
espafiola en las redes de produccién y distribucién de las empresas multina-
cionales?®.

— La diferenciacién por medio de marcas de fabrica y publicidad, dada la
mayor sofisticacién del mercado comunitario (en el sentido de que se ofrece
un mayor nimero de variedades de cada producto existente en el mercado)
reduce las oportunidades para las exportaciones espafiolas que, provenientes
de un pais comparativamente menos desarrollado, carecen de una marca
nacional especifica para productos altamente diferenciados disefiados para
satisfacer gustos nacionales especiales; todo ello no hace sino apoyar la

~hipbtesis de Dréze. Por el contrario, cuando la diferenciacién de producto de
este tipo se combina con la concentracién del mercado interno, existe un
incentivo para exportar dado que las empresas pueden ejercer su poder de

% Por el contrario, Maravall y Torres {1986) no encuentran una influencia significativa
de las tasas de beneficio en la explicacién de la propensién exportadora global de las
empresas; ambos resultados pueden no obstante reconciliarse sefialando que la mayor
proximidad geogrifica a la C.E.E. hace mas facil a las empresas el deshacerse de los
excedentes no vendidos ocasionados por una situacién de débil demanda interna.

20 Estas conclusiones se ven reforzadas cuando se observa la estrecha relacién existente
entre la variable RD («gastos de investigacion y desarrollo como porcentaje de las ventas
totales») y la variable «pagos al exterior por transferencias de tecnologia como porcenta-
Jje de las ventas totales» (con un coeficiente de correlacién de rango de 0,63, significativo
al 99 por 100). Todo ello nos demuestra la importancia del comercio intraindustrial en
sectores con una gran presencia del capital extranjero (tales como automéviles, caucho y
pléstico, o mineria no energética); véase Bajo (1985), capitulo III.
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mercado no sélo en el propio pais sino también en el exterior, como sefiala-
mos en la seccién anterior.

e} INVERSION EXTRANJERA

El coeficiente de la variable FI es siempre positivo pero solamente es signifi-
cativo en la ecuacién 5 de los cuadros 2 y 3. Por consiguiente, no hemos
encontrado una relacién lo suficientemente significativa entre inversién extran-
jera y propension exportadora a la C.E.E.2!.

f) Locavrizacién

Por lo que respecta a la variable L, su coeficiente muestra en los cuadros 2 y
3 un signo negativo en cinco especificaciones (ecuaciones 1 a 5) y un signo
positivo en las otras dos (ecuaciones 6 y 7), pero nunca es significativo??. Asi
pues, no parece que la localizacién de las empresas en las principales areas
industriales tenga una influencia significativa sobre la propension exportadora
de los sectores industriales espafioles a la C.E.E.

g) PrOTECCION EFECTIVA

Finalmente, el coeficiente de la variable EPX no tiene un signo definido {de las
siete especificaciones del modelo, es positivo en cuatro casos y negativo en los
otros tres) y nunca es significativo. Este resultado, no obstante, pudiera estar
influido por la heterogeneidad de los indices de proteccién efectiva correspon-
dientes a las distintas actividades incluidas en cada sector de nuestra clasifica-
ci6én, por lo que deberia ser tomado con cautela.

Después de haber revisado estos resultados, pasamos a discutir las principales
conclusiones e implicaciones del estudio en la tltima seccién.

4. Conclusiones

A lo largo del presente trabajo hemos insistido en la importancia de las conside-
raciones de competencia imperfecta en la explicacién de los flujos comerciales,
lo que resulta especialmente relevante si tenemos en cuenta que la parte mas
importante cuantitativamente (y la mas dinidmica) de las cifras de comercio

21 Este resultado contrasta con el obtenido en Maravall y Torres (1986) aunque, sin
embargo, concuerda con las conclusiones de Martin y R. Romero (1983), que no
encontraron un comportamiento significativamente distinto entre las empresas indus-
triales espafiolas y extranjeras en lo referente a la propensién exportadora.

2 Noétese, por otra parte, que L estid altamente correlacionada con la variable de
concentracién (C4), con un coeficiente de — 0,70 (véase el cuadro 4).



514 INVESTIGACIONES ECONOMICAS

internacional viene dada por transacciones de productos industriales entre
paises desarrollados. En concreto, hemos analizado la relacién entre la organi-
zacién industrial espafiola y su comportamiento exportador respecto a la
C.E.E,; la estimacién de un modelo que relacionaba la propensién exportadora
ala C.E.E. de 30 sectores industriales espafioles con una serie de caracteristicas
de la estructura de la industria espafiola, con datos referidos al afio 1981, nos
ha proporcionado como principales conclusiones las siguientes:

a) Los costes salariales juegan todavia un papel importante en la explicacién
de las exportaciones industriales espafiolas a la C.E.E.; la relacién negativa
entre salarios y propensién exportadora es altamente significativa.

b) Las exportaciones industriales espafiolas a la C.E.E. estdn positivamente
relacionadas con la productividad, reflejada en una elevada relacién capi-
tal-trabajo.

¢) Existe una asociacién negativa entre la propensién exportadora a la C.E.E.
y las tasas de beneficio de las empresas, lo que apoya la idea de la
exportacién como una salida para los excedentes sin vender incluso a un
precio inferior al del mercado interno (reflejando el hecho de una mayor
competencia en el mercado comunitario), dada una situacién de débil
demanda interna?3.

d) El efecto de la diferenciacién de producto sobre la propensién exportadora
es doble: la diferenciacién debida a disefios tecnolégicos especificos para
cada variedad del producto favorece las exportaciones espailolas de las
variedades no producidas en el exterior, mientras que la diferenciacién
debida a marcas de fabrica y publicidad perjudica las exportaciones espa-
fiolas, que se encuentran en inferioridad de condiciones ante sus competi-
doras.

¢) No se encontrd una relacién significativa entre la propensién exportadora a
la C.E.E. y otras caracteristicas de la organizacién industrial como: tama-
fio de las empresas, grado de concentracién, inversién extranjera, localiza-
cidén y proteccidn efectiva.

En cualquier caso, las limitaciones de un ejercicio empirico como el realizado
aqui deberian ser subrayadas. En general, los modelos contrastados empirica-
mente en un andlisis de corte transversal son estaticos, dirigiendo su atencién a
un determinado punto en el tiempo y sin tener en cuenta la eventual evolucién
de las diferentes variables. En particular, en nuestra formulacién los niveles de
renta en el exterior se toman como dados, cuando ésta es una variable con un
alto poder explicativo en los principales anilisis de series temporales de las

23 Adviértase que esta conclusién no estid necesariamente en contraposicién con la
anterior: las menores tasas de beneficio no tienen por qué deberse a falta de competitivi-
dad, sino que vendrén normalmente aparejadas con una mayor competencia (particu-
larmente en los mercados exteriores) y una situacién de debilidad en la demanda
interna.
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exportaciones espafiolas?®*; asimismo, las fluctuaciones del tipo de cambio han
sido ignoradas, siendo éste un factor importante en la explicacién de las expor-
taciones en el corto plazo.

Como un ejemplo de la influencia sobre las exportaciones de los aspectos de
competencia imperfecta, hemos comparado la propensién exportadora a la
C.E.E. de los sectores industriales espafioles con los resultados de algunos
estudios sobre la competitividad relativa sectorial entre Espafia y la C.E.E.
basados en la metodologia input-output?®, por medio del cuadro 5.a). Las
columnas 1 y 2 del cuadro 5.a) recogen los ratios de costes totales Espafia-C.E.E.
correspondientes al afio 1970, tanto a remuneraciones constantes (esto es,
utilizando unas remuneraciones factoriales determinadas para evaluar todos los
costes, en este caso las de la C.E.E. para 1970) como a remuneraciones corrien-
tes, para 9 sectores industriales, mientras las columnas 3 y 4 recogen los datos
sobre propensiones exportadoras (utilizando las dos medidas alternativas X1 y
X2) para el afio 1981, adaptadas a la clasificacién sectorial utilizada en los
estudios mencionados; por otro lado, hemos calculado en el cuadro 5.b) los
coeficientes de correlacién de rango de Spearman entre los ratios de competiti-
vidad y ambas medidas de la propensién exportadora. Vemos que las correla-
ciones de rango son siempre bajas y no significativas, incluso con coeficiente
negativo en el caso de los ratios a remuneraciones constantes; asi, por ejemplo,
el sector con la propensién exportadora mas alta (maquinaria y material de
transporte) es el menos competitivo a remuneraciones constantes.

Cuabro 5.a)
Competitividad y propensién exportadora de los sectores
industriales espafioles a la CG.E.E.

oM (2) (3) (4)
Ratios de costes Ratios de costes Exportaciones Exportaciones
Sectores totales a totales a ala C.E.E./ven- a la C.E.E./ven-
remuneraciones remuneraciones tas totales tas interiores
constantes corrientes (X1) (X2)
Energia ..................... 1,183 0,992 1,51 1,59
Metalurgia ................... 1,332 0,976 9,95 15,12
Minerales no metélicos ........ 1,222 0,794 2,75 3,49
Quimico y caucho ............ 1,251 0,767 5,37 6,24
Maquinaria y material de trans-

POTLE . e v it enn . 1,548 0,890 12,59 17,06
Industrias alimentarias......... 1,430 0,961 1,02 1,07
Textily cuero ................ 1,332 0,890 9,45 11,29
Madera y varios .............. 1,334 0,911 9,40 12,21
Papel ... 1,406 0,906 5,21 6,19

Fuentes: Martin, Monés y R. Romero (1981), pags. 62 y 65 (columnas 1 y 2), y elaboracién
propia a partir de la informacién contenida en Ministerio de Industria y Energia: Las grandes
empresas industriales en Espafia 1980-1981 (columnas 3 y 4).

24 Véanse Bonilla (1978) y Mauleén (1986).
2% Monés (1980) y Martin, Monés, y R. Romero (1981).
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Cuabpro 5.b}
Coeficientes de correlacion de rango entre la competitividad y la propension
exportadora de lus wviuies industriales espafioles a la C.E.E.

Exportaciones a la  Exportaciones a la
C.E.E./ventas tota- C.E.E./ventas inte-

les { X1} riores {X2)
Ratios de costes totales a remuneraciones
CONSIANEES .. vvvveeennennnnnnnnnn -0,32 -0,35
Ratios de costes totales a remuneraciones
COTTIEMES .. ov'vvneennnnnennnensn 0,23 0,20

Neta: Ninguno de los coeficientes es significativamente distinto de cero.

Deberian hacerse, no obstante, algunas observaciones al cuadro 5. Asi, y aparte
de los problemas de correspondencia entre nuestra clasificacién sectorial y la
alli utilizada, la clasificacion sectorial del cuadro 5 presenta un grado excesivo
de agregacién, de manera que se ignoran las probablemente importantes dife-
rencias entre las diversas actividades incluidas en cada sector. Ademaés, la
comparaci6n entre competitividad en 1970 y propensién exportadora en 1981
podria no ser muy apropiada.

Para concluir, haremos algunos comentarios sobre las principales implicaciones
de politica econémica derivadas del presente trabajo. En principio, no estd
claro el efecto que las reducciones arancelarias vayan a tener sobre las exporta-
ciones, via inputs intermedios importados (dada la relacién no significativa
entre propensién exportadora y proteccion efectiva). Por otra parte, una regu-
lacién mas estricta de las ayudas estatales podria aumentar los costes en algunos
sectores; en particular, el cambio en el sistema anterior de desgravacion fiscal a
la exportacién debido a la introduccion del Impuesto sobre el Valor Afadido
{IVA) perjudicara a ciertos sectores que disfrutaban de una subvencién encu-
bierta.

Desde un punto de vista mas especifico, y refiriéndonos a las variables utilizadas
en este trabajo, todas las medidas que traten de moderar los costes laborales
tendrian efectos beneficiosos sobre las exportaciones; en este sentido, la posibili-
dad de financiar la Seguridad Social por medio de la mayor recaudacién
derivada de la introduccién del IVA adquiere una particular importancia, ya
que permitira a las empresas liberarse de una considerable carga financiera asi
como compensar de alguna manera los efectos negativos del cambio en el
anterior sistema de desgravacién fiscal a la exportacién, mencionado anterior-
mente. Una politica de promocién de los gastos de investigacién y desarrollo
por parte de las empresas repercutiria favorablemente sobre las exportaciones
debido a sus efectos sobre la diferenciaciéon de producto; asimismo, contribuiria
también a elevar la productividad?®. Por el contrario, la diferenciacién de

26 1,05 efectos de los gastos en investigacion y desarrollo como una via de incremento de
la productividad han sido subrayados en Lafuente, Salas y Yagiie (1985).
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producto basada en publicidad ¥ marcas de fabrica no favoreceria, en princi-
pio, las exportaciones a la C.E.E., a no ser que se desarrolle en el contexto de
una estrategia cuidadosamente planificada.

En cualquier caso, mejoras en los niveles de productividad v competencia de la
industria espafiola constituirian factores potencialmente favorables de cara al
comportamiento exportador. En este sentido, la tendencia a la igualacién de
precios entre Espafia y la C.E.E. dentro de un mercado comiin significaria un
mayor incentivo a la exportacion para la industria espafiola, lo que no llevaria
ahora a menores beneficios, incluso en presencia de una débil demanda interna.

Apéndice: Clasificacién de los sectores

La clasificacion sectorial utilizada en este trabajo esta adaptada de la empleada
en la publicacion del Ministerio de Industria y Energia: Las grandes empresas
industriales en Espaiia 1980-1981 (LGEIE). Esta consiste de 39 sectores, de los
cuales se eliminaron cuatro: los sectores 3 (electricidad), 4 {otras industrias de
energia y agua) y 38 (construccién), que corresponden a bienes no comercia-
dos, ademas del sector 39 {diversificadas), que no corresponde a ninguna
actividad concreta.

De los restantes 35 sectores, cinco mas se perdieron debido a la agregacién
llevada a cabo para adaptar la clasificacion LGEIE a la empleada en las Tablas
Input-Output de 1975 (TIOE} cuando calculamos los tipos de proteccién efecti-
va a las exportaciones, adaptados de Melo y Monés (1982} (que utilizaron la
clasificacién TIOE). Los sectores perdidos son los nimeros 6, 7, 8 y 9 (que
forman nuestro sector 4: siderurgia), 12 v 14 {que forman el sector 8: otras
industrias de minerales no metélicos), y 25 y 26 (que forman el sector 19:
automdviles y sus piezas).

La correspondencia entre nuestra clasificacién sectorial y las utilizadas en
LGEIE y TIOE, asi como su relacién con la Clasificacién Nacional de Activi-
dades Econémicas (CNAE), se muestran en el cuadro adjunto.

Cuapro Al
Definicién de los sectores y su relacién con otras clasificaciones

Sectores . LGEIE TIOE CNAE
1. Minerfadelcarbén................ 1 7 111a 113
2. Refino de petrdleo ................ 2 10 130
3. Mineria no energética ............. 5 16, 17, 20, 211, 212, 231
21, 22 a 239
4, Siderurgia .........ioiiiiiiiiiann 6+7+8+9 18 221 a 223
5. Metalurgia no férrea .............. 10 19 224
6. Cementos ....ccuuuueniianinniann 11 24, 25 242
7. Vidro...ooverieiiiiiiiaaaan 13 27 246
8. Otras industrias de minerales no me-
TAHCOS « oo v v eeeeee e 12+ 14 23, 26, 28 241, 243, 244,

245, 247, 249



518 INVESTIGACIONES ECONOMICAS

Cuabro Al.  (Continuacidn)

Sectores LGEIE TIOE CNAE
9. Quimica basica e industrial ........ 15 29, 30, 31, 251, 253
32, 34
10. Quimica para la agricultura ........ 16 33 252
11. Quimica para consumo final ........ 17 36 255
12. Productos farmacéuticos ........... 18 35 254
13. Productos metalicos ............... 19 37,38,39,40 311 a 319
14. Magquinaria agricola .............. 20 41 321
15. Magquinaria industrial y de oficina .. 21 42, 43 322 a 330
16. Maquinaria y material eléctrico ... .. 22 44 341, 342, 343,
344, 346, 347

17. Electrodomésticos ................. 23 45 345

18. Material electrénico ............... 24 46 351 a 355
19. Automoéviles y sus piezas ........... 25426 47 361 a 363
20. Naval ..., 27 48 371, 372
21. Otro material de transporte ........ 28 49,50, 51,52 381, 382,

383, 389
22. Alimentacidén ..................... 29 54 a 73 411 a 429
23, Textil ... 30 74 a 80 431 a 439
24. Confeccidén .............coiiiiil. 31 84 453 a 456
25. Calzadoycuero .................. 32 81, 82, 83 441, 442,
. 451, 452
26. Madera, corcho y muebles ......... 33 85 a 90 461 a 468
27. Papel ycartdbn ................... 34 91, 92 471 a 473
28. Artes graficas y edicién ............ 35 93 474, 475
29. Caucho y plastico ................. 36 94, 95 481, 482
30. Otras industrias .................. 37 53, 96 391 a 399,
491 a 495
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Abstract

In this paper, an empirical testing of the relationship between the performance of the
exports to the EEC for 30 Spanish industrial sectors and a group of features from the
Spanish industrial structure is carried out with data referred to the year 1981. When
influencing export performance, the role played by labour costs, productivity, product
differentiation {in its several forms; and the profit rate of firms appears to be specially
significant.

Recepeion del original, noviembre de 1986.
Version final, abril de 1987.



